INSTITUT FUR WIRTSCHAFTSFORSCHUNG HALLE

Bauumfrage Oktober 1996
- Offentliche Auftragsvergabe -

Rickantworten erbeten bis : 18. Oktober 1996

Institut fiir Wirtschaftsforschung Halle Unternehmen:Baugesellschaft mbH
Abt. Konjunktur und Wachstum

Delitzscher Str. 118 PF 16 02 07 BB081

06116 Halle Ansprechpartner: Herr/Frau Klebig
Tel.-Nr.: Dr. Brigitte Loose: (0345) 7753805 Tel.-Nr.:

FAX-Nr.: (0345) 7753821 oder 7753820 Fax-Nr.:

1. Beschiftigte:

derzeitige Arbeitnehmerzahl (einschl. Azubis): ...

dar.: Kurzarbeiter .

2. Aktuelle Geschiftslage des Unternehmens
gut
cher gut
eher schlecht
schlecht

00O

3. Geschiftsaussichten fiir die nichsten 6 Monate
gut
eher gut
eher schlecht

QOO0

schlecht

4. Auftragslage im Vergleich zum Vormonat
besser
unverindert gut

unverandert schlecht

00O

schlechter

Bitte folgende Fragen nur beantworten, wenn offentliche Auftrige fiir Ihren
Leistungsbereich relevant sind:

5. Haben Sie sich in der Vergangenheit um Auftrige 6ffentlicher Auftraggeber
bemiiht?

Offentliche Auftraggeber darunter kommunale Auftraggeber
1994 1995 1996 1994 1995 1996

ja, wieviel Angebote

nein O O O O O O




6. Haben Sie Auftrige 6ffentlicher Auftraggeber erhalten?

Offentliche Auftrige darunter kommunale Auftrige
1994 1995 1996 1994 1995 1996
ja, wieviel Auftrage
darunter als
Bietergemeinschaft
Subunternehmer
nein O O O O O O

7. Welchen Anteil hatten die 6ffentlichen Auftrige insgesamt und die der kommunalen
Auftraggeber am jeweiligen Jahresumsatz (in %)?

1994 1995 1996

Offentliche Auftriige insgesamt

Offentl. Auftrige kommunaler Auftraggeber

8. Durch welche Vergabeart erhielten Sie die kommunalen Auftrige (Anzahl der
Auftrige nach Vergabeart)?

Offentliche Ausschreibung

Beschréinkte Ausschreibung

Freihéndige Vergabe

9. Welche Bedeutung haben die nachfolgend angefiihrten Schwierigkeiten bei der
Akquisition kommunaler Auftrige ?

groBe  geringe keine

Detailliertheit der Leistungsbeschreibung ............cccccovvveneennnne
Erbringung von Nachweisen/Referenzen ..........c.ccccveeveenennne.
Beibringung bzw. Kosten von Bietergarantien ........................
LosgrofBe (zu groBie LoSe) ...cceevvervieieerieeieiienieeie e
Angebotsfristen (Zu Kurz) .........coccoeeeeoeiieiinieieiecee e
Etablierung von Bietergemeinschaften nicht erwiinscht ............

Kontaktschwierigkeiten mit den auftragsvergebenden
kommunalen Stellen ........c.coceverieiieninineneneeeneceecceee

Keine Moglichkeit fiir Abgabe von Nebenangeboten .................
Personelle, technische u.a. Voraussetzungen im Unternehmen .
Haufige freihdndige Vergabe ..........cccooviiiiiiiiiieiiee
Seltene freihdndige Vergabe ..........coeevveveeiiieeieenieecie e

QOO0 O0O0O OO0O0O0O0O0
COO0OO0OO0O0O OO0OO0O0OO0O0
COO0OQO0O0O0O OOO00O0OO0

Keine sachgerechte Anwendung von VOB ..........ccccoceviinnnnee.
ANAEIE: ..t e ettt st et nee
10. Wer sind ihre hauptsichlichen Mitbewerber um kommunale Auftrige?

Unternehmen aus eigenem Kreis O Beschiftigungsgesellschaften O

Unternehmen aus umliegenden Kreisen O ANAETE: .ovvenieiiiiiere e

Herzlichen Dank fiir die Teilnahme an der Umfrage.
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